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Efter 16 ar pa det norske mar-
ked starter Elpress et selvstaen-
digt selskab i Norge.

- Her har vi et stabilt kunde-
portefalje og en god markeds-
andel, og med visse produkter
er vi endda farende pa marke-
det, siger John Hugo Pedersen,
som er Area Manager i Norge.

DET norske selskab er fortsat i etablerings-
fasen.

- Viregner med at vaere i gang inden jul,
men der er meget, som skal vaere pa plads
forst, konstaterer Pedersen.

Lige nu omskrives alle aftalerne med de
norske kunder, og man er ved at lave en
prisliste i norske kroner. Netop det, at de
kan kebe med deres egen valuta, tror John
Hugo Pedersen vil ggre det meget enklere
for Elpress' kunder i Norge.

- P& denne made kommer vi taettere pa
vores kunder. Handel mellem to norske fir-
maer gor det simpelthen lettere. Derudover
kan vi som norsk selskab veere medlem af
den norske elektroforening, hvilket giver os
et bedre overblik over markedet, mener han.

Arbejdet med at anseette endnu en szelger i
den norske Elpress-afdeling er ogsd i gang.

- Det har ikke vaeret helt enkelt at gennem-
fore anseettelser under den igangveerende
pandemi, men jeg ser frem til at kunne prae-
sentere en ny medarbejder i det naeste num-
mer af bladet, siger John Hugo Pedersen.

e

JOHN HUGO PEDERSEN
Area Manager Norway

+47 91685502
hugo.pedersen@elpress.se

DIREKT@R MATTIAS OSTMAN

ELPRESS ER INDE | EN FANTASTISK GOD
UDVIKLING TRODS DEN AKTUELLE PANDEMI

DA coronapandemien strammede grebet
om en hel verden, traf Elpress straks alle
de sikkerhedsforanstaltninger, som den
svenske sundhedsstyrelse anbefalede.

- Vi gik ud med klar information til alle
medarbejdere, indfgrte besggsforbud

og undersggte, hvordan vi bedst kunne
reducere smittespredningen, forteeller
Elpress' direktar Mattias Ostman.

Alle rejser og fysiske kundebesgg blev
indstillet, og det samme gjaldt uddannel-
ser og alle former for samveer i samlede
grupper. Der blev bestilt ekstra "corona-
rengering" af toiletterne hver uge.

- For at forebygge og modvirke eventuelle
negative effekter af social distancering
valgte vi desuden at lave en sundheds-
meessig satsning sammen med vores lokale
forening for forebyggende sundhedspleje.
Udendars motionslgb en gang om ugen,
udenders orienteringslab til frokost og en
gruppe med personlig traener er eksempler
pa aktiviteter, som har givet os nye mader
at mades p4, det har ogsa givet fantastiske
resultater for personalets sundhed, siger
Mattias Ostrnan.

Generelt har Elpress indtil nu klaret sig
godt gennem pandemien med et fortsat
lavt sygefravaer.

- Med selskaber og personale i lande
som Kina, Tyskland, Danmark, Indien og
USA har forskellige lockdowns selvfalgelig
efterfulgt hinanden gennem det seneste
halve ar. En af vores nyansatte seelgere |
Indien havde ikke veeret pa arbejde i ret
mange dage, for han blev sat i karantaene
i sit hjem, forteeller Mattias.

Men takket veere Elpress' globale
tilstedeveerelse pd markedet
var den digitale infrastruk-
tur allerede pa plads fra
starten.

- Vi har fundet nye
mader at kommu-
nikere pa bade
internt og
eksternt.

F.eks. har vi afholdt flere webinarer og
kart specifikke events med produktprae-
sentationer for op til 100 kunder sam-
tidig. Selv om et made via et link aldrig
kan erstatte et fysisk made, forestiller jeg
mig, at vi ogsa i fremtiden beholder en
del af vores nye digitale mgdesteder. Ud
over det dbenlyse miljzaspekt oplever vi,
at vi kan veere mere tidseffektive sam-
men med vores kunder pa denne made,
forteeller Mattias.

Hvad markedet angdr, er der ogsa her
sket en hel del i den seneste tid.

- Selvom vi har et verdensmarked, som
pa grund af effekterne af pandemien gar
i forskellige retninger i dag, hvor forskel-
lige segmenter udvikler sig pa forskellige
mader, sa ser vi en fantastisk udvikling,
ikke mindst hvad angar omstillingen til
vedvarende energi. Elpress oplever frem-
gang pa eksportmarkederne lige nu, sa
vi gor alt for at imgdekomme vores kun-
ders store efterspergsel, og vi gger vores
kapacitet for hver eneste investerede
krone. Personalet gar et fantastisk godt
stykke arbejde, sa for Elpress geelder den
lagte strategi fortsat, og jeg har stor tillid
til, at vi fortseetter vores vaekst, siger han.

Foto: Marlene Nilsson, Lavenlay
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FELPRESS SATSER PA HELE SUNDHEDEN

Elpress har forskellige mal for sin virksomhed i forbindelse med arbejdsmilje og sundhed. Et af
dem er at vaere en attraktiv arbejdsplads med tilfredse og sunde medarbejdere.

Hvordan opnar vi vores mal?
Hvert ar far ca. 20 medarbejde-
re et tilbud om at fa vurderet
deres helbredsprofil, og hele
personalet tilbydes et bidrag til
forebyggende sundhedspleje
for at finansiere deres egne
sundhedstiltag.

I slutningen af 2019 blev alle
medarbejdere stillet fire spargs-
mal om, hvilke tiltag de kunne
teenke sig, at arbejdsgive-
ren tilbyder, og ud fra
svarene blev forskel-
lige nye og gamle
aktiviteter sat i gang
pa trods af Covid-19.

« Kontorcykler blev testet
i lobet of fordret, og der blev
indkabt nogle stykker.

* Der blev afholdt en skridttceller-
konkurrence over 5 uger, fra d.
17. februar til d. 22. marts, hvor
der deltog 66 medarbejdere fra
USA, Danmark, Tyskland, Norge,
Finland og Sverige

« | lobet af sommermdneden juni
blev der arrangeret spadsereture

med spargsmdlskonkurrence
omkring to af bygningerne, hvor
vi har virksomhed i Kramfors og
Frdnd, og det blev til i alt 210
spadsereture

* Hver tirsdag tilbydes der fcelles
gruppetreening med instrukter,
hvor der fokuseres pd beveaegelig-
hed, kondition og styrke

nishallen til badminton
eller tennis

En anden indsats

for at opnd mélene

er at give en gruppe
medarbejdere adgang

til en personlig treener i en

ferm maneders periode. | Igbet
af foréret/sommeren deltog otte
personer, og ved evalueringen
i oktober sds der fantastiske
resultater, hvor to personer var
blevet smertefrie, og de avrige
havde opnéet forskellige sund-
hedsfremmende resultater. Den
15. oktober gik gruppe to i gang
med 11 personer, som i lgbet af
fem maneder far adgang til en
personlig traener.

Hver onsdag er der tid i ten-

De medvirkende udscettes for hérd treening under gruppeaktiviteten,
ngje overvaget of instruktaren.

Der blev uddelt diplomer til de stolte deltagere i Elpress' personlige tree-
ningsprogram. Her sammen med instrukter Tomas Pitkédnen og Elpress’
HR-strateg Lena Nordlander.

ELPRESS FORDOBLER fapaditeten for typeaforavninger

Nye anvendelsesomrader som vindkraft og solenergi har i de senere ar
medfart et gget behov for nye forbindelseslgsninger. For at imgdekomme
kundernes efterspgrgsel efter nye produkter fordobler Elpress sin

typeafprevningskapacitet.

- KONKRET handler det om, at

vi bygger en ekstra etage i labo-
ratoriet, forteeller Peter Larsson,
som er teknisk chef hos Elpress.

P& Elpress' laboratorium udfe-
res der typeafprovninger af alle
nye produkter.

- Her sikrer vi, at Elpress lever
op til de krav til elektriske for-
bindelser, som dagens stan-
darder kraever, fortseetter Peter
Larsson.

Det tager mellem fire og seks
maneder at udfgre en typeaf-
prevning.

- For et nyt forbindelsessystem
drejer det sig om op til otte
tests, hvilket kan medfere tests
gennem flere ar, for vi indfarer
et nyt produkt pd markedet,
siger Peter.

En fordoblet kapacitet vil ikke
kun give kortere gennem-
lgbstider. Det eksisterende
laboratorium har haft visse
begraensninger, nar det geelder
arealstarrelser.

- Nu sarger vi for ogsa at opgra-

dere vores kapacitet, sdledes at
vi kan typeafprove de aller-
stgrste arealer. Her er der sket

meget i de
senere ar.
De starste
arealer,
som nae-
sten er
blevet
stan-

dard

i dag,

var
relativt
useed-
vanlige for
bare ti ar
siden, fortzeller
Peter Larsson.

Foto: Marlene Nilsson, Lavenlay
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CASE &=
ADV.

—ny transportkuffert til pressevaerk-
tgjet PVX1300 og PVX1300C2 med
livstidsgaranti

EN sikrere, mere robust og mere PRAKTISK kuffert til Elpress’
pressevarktg] PVX1300 og PVX1300C2. CASE ADVANCED Klarer
selv de vanskeligste forhold. Kufferten er IP67-klassificeret og taler
stav samt kraftige stad. Traekhandtag og hjul pa kufferten ger det

lettere for brugeren at tage .

veerktgjet og det rigtige tilbehar
med sig.

El-nummer: 2997203578
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TS1300 =

- bordstativ til pressehovederne
DV1300C2 0g V1300C2-AL

TS1300 er et bordstativ, som kan bruges sammen med pressehovederne
DV1300C2 og V1300C2-AL. Bordstativet er udviklet til operatgrer, der ofte anven-
der C2-pressehovedet. Ved hjaelp af bordstativet bliver det sikkert og enkelt at
anvende C2-pressehovedet.

TS1300CU

Bordstativ monteret pa presse-
hovedet DV1300C2 til presning af
kobber 10-400 mm?2.

TS1300AL

Bordstativ monteret pa pressehovedet V1300C2-AL til presning
af aluminium 16-400 mm?2*. Fjederbelastede stempler, som frigar
muffen efter presning.

+ Justerbart modhold medfalger. [,@ + Justerbart modhold medfalger.

+ Elpress-pressehovedet anven- & /"f + Elpress-pressehovedet anvendes med pumpen PS710.
des med pumpen PS710. W * Geelder for runde ledere.

T$1300CU El-nummer: 2997209187 TS1300AL El-nummer: 2997209190

DV1300C2 El-nummer: 2997200490
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Skruekabelsko &

— med gevindskruer 1KV

TEKNISKE DATA

- Passer til badde Al og Cu, klasse 1- og klasse 2-kabel

- Kneekbolte med gevind til enkel handtering

-+ Kabelskoene er af bimetal, der giver den bedste forbindelse ved installation

Kabeltyper mm? Skaerm- | Skarmleder L W 11 | oD | od N
rund sektor kV | Skruekabelsko | El-nummer | leder (fyldstykke kebes separat) [ mm | mm | mm | mm | mm | mm Skrue
10-50 10-50 1| SL50N-10-12 2921120588 | 10-35 80 | 245 | 4 23 16 | 125 | M10,M12*
35-95 35-95 1| SL95N-10-12 2921120643 | 57-95 16-50 (SC95N/PEN) 98 273 | 525 17 10,7 | 12,5 | M10, M12*
120-240 120-240 1 | SL240N-10-12 2921120708 29-146 (SC240N/PEN) 1445 | 315 89 330 | 245 15 M10, M12*

* reduktionsskive medfalger

& TTNe—7 1 . * t VIL DU VIDE MERE OM
! \ ?
/z ,.\ / :.\ / ,lm ~ \ VORES PRODUKTER?
Ne ) K\ ||, ~ J : O O KUNDESUPPORT
;“I — —— support@elpress.se
+46 6127171 70

L1 N
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STOR INVESTERING | PRODUKTIONEN
AF BIMETALPRODUKTER

| den senere tid er Elpress' salg af bimetalprodukter gget dramatisk.
- Med to nye drejebaenke, som far tilfgrt materiale af maskinrobotter, vil vi kunne afkorte produkti-
onstiderne for disse vigtige produkter. Frem til arsskiftet har vi stort set fordoblet vores produktion
sammenlignet med aret far, siger Torbjorn Norell, der er produktionschef hos Elpress.

| takt med at kobberprisen er
steget, har vores produktmix
&ndret sig.

- Kunderne veelger i starre
udstraekning aluminium pa
"de lige straek" i deres installa-
tioner, men i enderne vil man
fortsat have kobberkabel, fordi
det er mere fleksibelt til det
allersidste af installationen.
Her er der altsa behov for en
overgang mellem aluminium
og kobber, en kabelsko, som
kraever mere bearbejdning
med drejebaenk end den, som
udelukkende er lavet af kobber
eller aluminium, mener Tor-
bjorn Norell.

6

Det er primaert eksportmarke-
det, der driver efterspargslen.
- Dette har betydet en over-
raskende efterspergsel for os,
fastslar Torbjorn Norell.

Mens bilindustrien er gdet
tilbage under pandemien, har
satsningen pa miljget faet et
enormt opsving. Omstillingen til
vedvarende og fossilfri energi
er et arbejde, der er i gang
overalti dag, og som har skabt
stor efterspergsel efter Elpress'
produkter globalt.

- Frem til arsskiftet har vi
investeret i en stor hydraulisk
presse, som far tilfgrt materiale

af en robot, og tre nye dreje-
baenke samt ansat 4-5 nye med-
arbejdere. Disse investeringer
er en god start, men langt fra
tilstraekkeligt til at imadekomme
den efterspargsel, som vi ser i
dag. Derfor planlaegger vi yder-
ligere investeringer fremover,
siger Torbjorn Norell.

Hurtig levering

Normalt er leveringstiden for en
drejebaenk ca. et halvt ar.

- Men vivar s& heldige, at en
leverander pa grund af en tidli-
gere fejlbestilling fra en anden
kunde kunne levere to dreje-
baenke i lgbet af otte uger, og en

lille familievirksomhed i Ume3,
kun 200 kilometer fra fabrikken
i Kramfors, kunne installere
robotterne, fortzeller Torbjorn.

Elpress' hgje krav til kvalitet er
en selvfelge, nar produktionen
nu gges markant.

- Vi sleekker aldrig pa kvalite-
ten. Vi kontrollerer hver eneste
bimetalkabelsko ved at foretage
en stresstest og en inspektion.
Vi visualiserer kvalitetskontrol-
len for kunden med det lille "E",
som er indpraeget i kabelskoens
kobberdel. Det er noget, som

vi selvfglgelig fortsaetter med at
gore, lover Torbjorn Norell.
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En dag med en
KONSTRUKT@R

Ingen dage er ens. Nar man stempler ind om
morgenen, ved man aldrig, hvordan arbejdsda-
gen kommer til at se ud. Det er det, der gar job-
bet i Elpress' tekniske afdeling sd interessant,
siger Hendrik Klein, konstruktgr hos Elpress.

MORGENEN begynder som for
de fleste med at tjekke e-mails.
Det kan veere supportspgrgsmal
fra kunder, interne forespergsler
fra Elpress-saelgere eller e-mails
om de igangvaerende tekniske
projekter. | dag har Hendrik ni
mapper med aktuelle projekter
liggende pa sit skrivebord. Og

s naturligvis den obligatoriske
kaffekop.

- Det gaelder om at rangordne
de forskellige e-mails pa en
retfeerdig made og finde ud af,
hvilke der er mest akutte og kree-
ver svar med det samme. F.eks.
kan en mail fra vores USA-kontor
veere noget, som man prioriterer
hejt p& grund af tidsforskellen.
Man gnsker ikke, at deres svar til
en kunde skal tage lang tid, bare
fordi vi sidder pa den anden side
af jorden. Svartiden til kunderne
i USA skal veere lige sa hurtig
som til de nordiske kunder, siger
Hendrik.

I mailbakken findes der ogsa
e-mails fra produktionsafdelin-
gen, det kan vaere spargsmal
om malangivelser eller lignende
pa tegninger. Sa geelder det om
at veere hurtig til at svare eller
helt enkelt ga ud i produktionen
til maskinoperatgren for at fa
afstemt tegningen pa stedet.
Det sker ofte, at Hendrik far rad
fra maskinoperatgrerne, fgr han
begynder at tegne et produkt pa
computeren. Det er jo dem, der
har den absolut sterste viden
om, hvad der kan lade sig gere
at fremstille i maskinen, samt
hvordan man gar det pd den
bedste made.

- Samarbejdet mellem den tek-
niske afdeling og produktionen
er utroligt vigtigt og en absolut
nedvendighed for, at vi kan
fremstille de produkter, vi gar,
med den hgjeste kvalitet. Det gar
ikke at skyde genvej, ngjagtighed
er alfa og omega, siger Hendrik.

En anden del af Hendriks dag
kan besta af forskellige tests i El-
press' laboratorium. | dag var det
en test af en hydraulikslange pa
en af Elpress' pumper, der var
pa programmet. En anden dag
kan det vaere nye komponenter,
der skal testes. Man foretager
flere forskellige kontroller for at
se, om produktet fungerer, som
det skal i henhold til de givne
standarder. | laboratoriet laves
der ogsa langtidstests, hvor man
udseetter en presseforbindelse
for en aeldningsproces med
vekselstrgm.

Testen udfgres i flere trin. Man
skiftevist opvarmer og nedkgler
forbindelsen, og indimellem
foretager man flere kortslut-
ningstests. Under langtidstesten,
som tager ca. 4-6 maneder,
foretages der Igbende kontroller
af forbindelsen, som registreres,
sa der kan falges ngje op pa
resultaterne efterfalgende. Nar
forbindelsen har gennemgaet
mindst 1000 cyklusser, udfgres
der en slutkontrol af, om den
stadig overholder standarden i
henhold til IEC 61238-1. Hvis det
IKKE er tilfeeldet, pabegyndes der
en analyse af, hvad der er sket.
Har man presset for lidt eller for
hardt, skal det anvendte vaerktaj
tilpasses, eller hvad er arsagen?
Det er vigtigt, at kombinatio-

nen leder-forbindelse-vaerktgj
fungerer sammen, sa man kan
fremstille en forbindelse af hgj
kvalitet.

At veere med hele vejen, fra en
prototype pa tegningsstadiet,
gennem tests i Elpress-laborato-
riet, fremstilling i produktionen
og til sidst til et feerdigt produkt,
er det, Hendrik synes er mest gi-
vende i sit arbejde i den tekniske
afdeling.

Det gir ikke at skyde genvej,
nejagtighed er alfa og omega

'
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Midroc Electro AB Ornskoldsvik
har masser af planlagte "stop
pa fabrikkerne

P& Husums papirfabrik, 30 km nord for
Ornskoldsvik, Sverige, fremstilles der ca. 400.000
tons pap og 250.000 tons bleget kraftliner pr. ar.
Fabrikken er ejet af Metsa Board, en barsnoteret
finsk skovindustrivirksomhed. I uge 39 var der et
sakaldt "stop" pa fabrikken, hvor der foretages
vedligeholdelse og inspektion af maskiner. Arbej-
det udfgres af flere forskellige underleverandarer.

I

- VIDSTE DU, AT -

VI LEVERER DAGLIGT
3,5-4TONS

KABELFORBINDELSER OG
VARKTQJ, | HO)SASONEN

CA.7TONS
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fremhaever en af fordelene ved
at anvende Elpress-vaerktgj.

- Vi har et utroligt godt og
langvarigt samarbejde med El-
press-seelgeren Sune Dahlberg,
og naerheden til produktionen

i Kramfors er meget veerd. Hvis

UNDER stoppet anslar man,

at der er ca. 800 personer pa
stedet, hvilket kraever en utrolig
planlaegning af alle involverede,
for at alt skal fungere. Isaer nar
man taenker pa den corona-
pandemi, som fortsat haerger.

Den svenske sundhedsstyrelses
anbefalinger skal fglges, der skal
holdes afstand, og man skal vaere
omhyggelig med hygiejnen.

En af dem, der udferte opgaver
under stoppet, var Midroc Elec-
tro, en virksomhed som tilbyder
services inden for elinstallationer,
instrumenter, sikkerhed, elevato-

det braender pd, og vi har brug
for hurtig hjaelp, er Elpress

ikke langt vaek og kan nemt
hjeelpe os med at levere det, vi
behgver, eller udfgre service pa
et veerktgj.

Lige for stoppet blev Elpress'
seelger kontaktet, fordi der var

Dejligt med tilfredse kunder. Denne gang var
det Skellefted El- og Energiteknik!

brug for en serlig kabelsaks,
—HKL85, og pa en af sine kunde-
rejser leverede Sune veerktgjet
Deres hovedopgave under stop- | til Midroc i Ornskoldsvik.
pet var en grundig gennemgang | - Vi skal pa en starre rejse, siger
af el- og industrimontagen, og UIf. Vi er ngdt til at gore status
de havde 30 mand til stede pa over ALT vores veerktgj, og her
Husums papirfabrik. Fgr stoppet | kan vi se, at Elpress kan veere til
gjorde Midroc status over det stor hjzelp med at give os rad
veerktaj, som skulle anvendes, om, hvad der skal opdateres,
bl.a. pressevarktgj fra Elpress' sendes til service osv. Det er
1300-system; Hvad har vi? vigtigt for os, at vi har det rigtige
Hvad har vi brug for? Mangler vi vaerktej til de arbejdsopgaver,
noget? der skal udfgres, og her er
Ulf Hallberg, afdelingschef hos Elpress rigtig god, siger UIf.
Midroc Electro i Ornskéldsvik,

rer, bygningsautomatisering og
mekanisk vedligeholdelse.

Qv A

‘S Gillas av sundah105 och 21 andra 1
skeflefieasd Vi anviinder Elpress Andhylsor i v
anslutningar, rekommenderar alla andra sif géea det
ocksdl Detta & oft icke betalt samarbete med
#elpress men com gor &4 bra produlkder. Dessuioem
tsar Mr Elpress Sune Dahiberg alltid 16sningar och
avar pd eventuella frigor! Vi gillar lokala
representanter | Noirland!! © =% weve) shosel S
#akelloftedel #Skellafennl #akollpfted folinsiallation

(. i

Hydraulisk hdndkabelsaks til klipning af stremkabler og
ledninger. Areal op til 85 mm2.




Indien /GLOBAL STATUS

Elpress India; scelger Suraj Oli og Country Manager Sumit Sharma.

'

LYS FREMTID FOR INDIEN

| snart et arti har Elpress veeret aktiv i Indien, som - trods Covid-19 - er en af de staerkeste
vaekstgkonomier i verden.
- Det er et lyst og attraktivt marked, hvor vi undersgger vores forretningsmaessige

vaekstmuligheder, siger Country Manager for Elpress India, Sumit Sharma.

GANSKE VIST medferte coro-
napandemien et midlertidigt
tilbageslag for Elpress i Indien,
men der er ikke noget, der er
sa skidt, at det ikke er godt

for noget, konstaterer Sumit
Sharma.

- Det hurtige udbrud af
Covid-19 lzerte os at tilpasse

os til den nye situation samt
handtere nye udfordringer.

En landsomfattende lockdown
stoppede nasten al gkonomisk
aktivitet i nogle maneder. Det
pavirkede forbruget og investe-
ringerne pa markedet negativt,
og vi kunne naturligvis se et
midlertidigt fald i aktiviteten,
forteeller han.

Elpress' nye szelger, Suraj Oli, var
knapt nok begyndt at arbejde,
for han blev sat i karanteene i sit
hjem.

Elpress India tilpassede hurtigt

sin made at interagere med
kunder og kolleger pa.

- Vi gjorde selvfelgelig alt for at
undga fysiske mader og bevare
den sociale distance. Vi har
f.eks. vaeret helt afhaengige af
online-videomader, webinarer
og telefonmeder til vores inter-
ne og eksterne mader. Disse
metoder er nu blevet normale
som alternative mader at udfe-
re rutinemaessige opgaver pa,

og vi har lzert en hel del af situa-

tionen, mener Sumit Sharma.

Covid-19 understregede bl.a.
behovet for en starre tilstede-
vaerelse pa internettet.

- Det har resulteretien ny
hjemmeside, hvor vi endnu ty-
deligere kan markedsfare vores
tilbud. Det nye Elpress-websted
er moderne, friskt og har en
mere brugervenlig produktsag-
ning, siger Sumit Sharma.

For afslutningen af dette regn-
skabsar regner han med, at
virksomheden er vendt tilbage
til sit oprindelige vaekstniveau.
- Vierinde i en meget positiv
udvikling, hvor Indiens regering
- med ambitionen om at Indien
far en hurtigere vaekst - strate-
gisk har identificeret forskellige
markedssegmenter som vigtige
sektorer for at fremme en fort-
sat industriel tilvaekst i Indien,
forteeller Sumit Sharma.

Det drejer sig om netop de
segmenter, som Elpress India
henvender sig til i dag, nemlig
koretgjer (tog og biler), ved-
varende energi og elektriske
maskiner.

- Regeringens nye systemer,

politikker og initiativer driver ud-

viklingen pa markedet fremad.
Vi straeber selvfglgelig efter at
udnytte det enorme potentiale i

disse positive tendenser.

Pa lidt laengere sigt forudser vi
enorme muligheder for Elpress
India, siger han.

Allerede i dag har Elpress en
position som et fgrende inter-
nationalt varemaerke pd det
indiske marked.

- Vi er kendt som pionerer
inden for vores omrade og er
meget veerdsatte af vores kun-
der, siger Sumit Sharma.

Elpress India bestar ogsa af:

* To vigtige distributarer, som tager sig af
hele det indiske marked. Inden for den
naermeste fremtid planlagger Elpress
India at udvide med flere distributarer.

« En veluddannet, kvalificeret og erfaren
servicepartner til reparation af
Elpress-produkter.

« En salgs- og applikationsingenigr i en
supportrolle.
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ELPRESS' DYBDEJORDINGSSYSTEM

giver vigtige fordele i nutidens hagjteknologiske samfund

Jording er en central del i alle installationer, bdde nar det geelder drifts- og sikkerhedsjording.
Vindmgller, mobiltelefonmaster, jernbaneinfrastruktur, distributionsnet, beskyttelse mod lynned-
slag og lynafledere er nogle eksempler.

FALLES for f.eks. vindmeller og
mobiltelefonmaster er, at de
som regel placeres i dbent og
hejt terraen. Installationerne
bliver ogsa hgjere og hgjere,
hvilket gor, at de er ekstra
udsatte for lynnedslag. Det er
vigtigt at give disse installationer
en god beskyttelse mod bade
direkte og indirekte lynned-
slag. Det drejer sig om store
gkonomiske veerdier, samtidig
med at der stilles hgje krav til
personbeskyttelse. Disse to
hurtigt voksende brancher viser
betydningen af god jording og
korrekt udferte forbindelser

til jordledninger, og Elpress'
dybdejordingssystem har man-
ge fordele.

Da Elpress-dybdejordingssyste-
met blev udviklet, fandtes der
forskellige forudszetninger for,
hvordan systemet skulle kon-
strueres, og hvilke fordele det
skulle give i forhold til alterna-
tive jordingssystemer. Nogle af
de vigtigste mal var falgende:

- Systemet matte ikke have
samlinger

+ Det skulle have en lang leve-
tid med god beskyttelse mod
korrosion.

+ Det skulle veere ukompliceret
med fa komponenter.

- Det skulle give fuld kontrol
over jordledningen under
neddrivningen.

+ Der skulle veere mulighed
for kontinuerligt at male
modstanden i forbindelsen til
jordledningen samtidig med
neddrivningen.

- En god forbindelse til jordled-
ningen er vigtig, og den hurtige
udvikling i samfundet med f.eks.
en hurtig udvidelse af vindkraften
og flere og flere mobiltelefon-
master gear, at forbindelsen til
jordledningen og valget af jor-
dingssystem har stor betydning.
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En forkert konstrueret forbindel-
se til jordledningen kan medfere
skader pa dyrt udstyr, men ogsa
personskader. Samtidig stilles der
krav om, at forbindelser til jord-
ledninger skal kunne feerdiggares
pa en omkostningseffektiv made,
og at de har en lang levetid. Disse
krav, sammen med den rigtige
uddannelse til brugerne, bliver
tydeligere og tydeligere pa nuti-
dens marked, og det gar Elpress'
dybdejordingssystem til et trygt
og sikkert valg med en rigtig god
samlet gkonomi, siger Elpress'
direkter Mattias Ostman.

Fa komponenter giver en
sikker og ukompliceret
dybdejording

Vindmagller og mobiltelefonma-
ster er to hgjaktuelle anven-
delsesomrdder for Elpress'
dybdejordingssystem, men
systemet anvendes ogsa til
f.eks. at beskytte transformer-
stationer, transformatorer samt
tekniske installationer langs
jernbanenettet i bade Sverige
og udlandet.

Pa trods af, at jording og for-
bindelser til jordledninger er
vigtige til beskyttelse af bygninger,
personbeskyttelse og ogsa be-
skyttelse mod lynnedslag, mener
Mattias Ostman, at der kraeves
mere information og starre viden
pad omradet.

- Af og til ser vi, at der er usik-
kerhed hos f.eks. entreprengrer,
installaterer og bygherrer om,
hvordan forbindelser til jordled-
ninger skal vaere udformet, og
hvilket system der skal vaelges.
Det ger, at vi skal arbejde endnu
mere aktivt og informere om,
hvilke krav der ber stilles til
forbindelser til jordledninger i et
hajteknologisk samfund. Vores
fornemmelse er, at dette teknik-
omrade har ligget lidt i det skjulte,
og det vil vi forsgge at eendre pa.

Princippet for forbindelser til
jordledninger er, at det er en
leder, som er anbragt i jor-
den, hvis opgave er at aflede
elektrisk strgm fra installationer
og anlaeg, som er tilsluttet til
forbindelsen til jordledningen.
Overspaendinger, som kan op-
std af forskellige rsager, ledes
altsd ned i jorden, s de ikke
kan medfgre skader. En forbin-
delse til jordledninger kan enten
anlegges som ringjording,
hvor en leder lzegges vandret

i jorden, eller via dybdejording
som med Elpress' system, hvor
jordelektroder drives ned i
jorden. Mattias Ostman peger
pa en stor fordel ved dybde-
jording sammenlignet med
jordforbindelser, som leegges

i overfladelaget parallelt med
jordoverfladen.

- Jordens elektriske ledeevne
afhaenger for en stor dels ved-
kommende af andelen af salt-

Vores fornemmelse er, at dette tekn/-
ske omréide har ligget it i det skjutte,
og detvilviforsage at endre pa.

holdigt vand. Vandet i dyberelig-
gende jordlag har som regel et
hojere saltindhold end vandet

i overfladelagene, og jo hgjere
fugtindholdet er i jorden, desto
bedre bliver ledeevnen. Med
vores dybdejordingssystem
kommer man ned til grund-
vandsniveauet, og man slipper
for de ulemper, som overflade-
jording har, hvor ledeevnen kan
pavirkes kraftigt og variere ved
omslag i vejret. F.eks. pavirker
kulde og frost ledeevnen mar-
kant. Eftersom elektroden ved
dybdejording anbringes dybt,
slipper man for de negative
effekter af eendringer i jordens
fugtighed og temperaturskift.
Elpress' produktchef Sven

Behring fremhaever de fa kom-
ponenter som en vigtig fordel.
Dybdejordingssystemet er
opbygget af kun fem kompo-
nenter: en hardet stalspids,

et regr laengst fremme, forlen-
gelsesrar, en jordledning samt
en slagnakke eller slagmuffe til
neddrivningen.

- Fa komponenter giver en
enkel funktion. Jordledningen,
som kan veere af blgdt eller
hardt kobber, stikkes ind i den
haerdede stdlspids og klemmes
fast af det forreste rer. Forlaen-
gelsesrgrene er udstyret med
styrestifter, som under arbejdet
med neddrivningen skubbes
ind i det foregdende rar. Nar
neddrivningen er feerdig, traek-
kes det sidste forleengelsesrar
op og kan derefter genbruges,
forklarer Sven Behring.

Den heerdede stalspids ger,

at systemet ofte anvendes i
kraevende miljger som i Alperne
og i fieldomrader, hvor der
findes meget stenmateriale.
Gennem arene er Elpress' rar
blevet afkortet fra 1 meter til
0,8 meter for at lette arbejdet,
uanset om neddrivningen sker
med en slagboremaskine eller
forhammer og slagmuffe. Der
er ogsa blevet foretaget visse
tilpasninger til nye generationer
af slagboremaskiner.

Altid fuld kontrol over jord-
ledningen under neddrivningen
Sven Behring vil ogsa gerne
fremhaeve tre fordele ved
dybdejordingssystemet. En
meget vigtig fordel er, at man
under neddrivningen altid har
fuld kontrol over, at jordlednin-
gen og stalspidsen felges ad.

- Hvis neddrivningen sker i
jordforhold med meget sten-
materiale, kan det med andre
systemer ske, at jordlednin-
gen gar lgs, uden at den, som
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Slagnakke

Forlaengerror

Forrer |

arbejder med neddrivningen,
legger maerke til det. Med
vores dybdejordingssystem
opdager man med det samme,
om jordledningen har sluppet
spidsen og ikke fglger med. Hvis
det skulle ske, er det enkelt at
begynde arbejdet forfra. Nar
neddrivningen er afsluttet,
behaver man heller ikke at
foretage nogen efterkontrol
som ved andre systemer, fordi
Elpress' dybdejordingssystem
er baseret pa en jordledning
uden samlinger i modsaetning til
andre systemer, som er baseret
pa komponenter med sam-
linger som elektrisk leder. Dette
sparer meget tid og reducerer

\

Jord-line

Heerdet
stalspids

ogsa de samlede omkostninger
til en feerdig forbindelse til en
jordledning.

En yderligere fordel er, at afled-
ningsmodstanden kan males
kontinuerligt under neddrivnin-
gen. Det gor, at neddrivningen
kan afbrydes, nar der er ndet en
passende veerdi for forbindel-
sen til jordledningen. Mulighe-
den for at méle modstanden
under arbejdet bliver pa denne
made en kvalitetssikring, fordi
man far garanti for, at jorden
har en god elektrisk ledeevne,
og at neddrivningen afsluttes

i den rigtige dybde. At jordled-
ningen ikke drives laengere ned

end ngdvendigt sparer bade
tid og omkostninger. P& denne
made anvendes der s& meget
materiale som ngdvendigt, men
sd lidt som muligt.

Den tredje fordel, som Sven
Behring gnsker at fremhaeve,
er, at systemet giver en rigtig
god modstand mod korrosion
og dermed en lang levetid. Nar
en kobberledning anvendes
som jordledning, fungerer
forleengelsesrgrene af stal som
offeranode med en relativt hgj
korrosionsstream mod kobber-
elektroden. Dermed bliver

det stalrgret, der angribes af
jordmiljeet i stedet for kobber-
ledningen. Andre systemer, som
kan have ubeskyttede kob-
berstaenger, udseettes ofte for
direkte korrosion, hvilket giver
en kortere levetid, samtidig med
at det stiller krav om efterkon-
trol og vedligeholdelse gennem
driftsperioden.

Vigtigt at planlaegge stedet
for forbindelsen til jordled-
ningen ved at kontrollere
jordforholdene

Selv et godt dybdejordingssy-
stem kraever en god planlaeg-
ning, for at en forbindelse til

en jordledning kan opfylde sin
funktion og alle de krav, som
stilles til en godkendt jording. Et
hovedkrav er, at forbindelsen til
jordledningen har en lav mod-
stand (10-100 Qm) og dermed
en god elektrisk ledeevne. Det
forste trin skal derfor veere at
planlaegge forbindelsen til jord-
ledningen i god tid ved at kon-
trollere, hvilke jordforhold der
findes pa stedet med f.eks. en
vindmaelle, en mobiltelefonmast
eller en transformerstation.

- Det er utroligt vigtigt, at man
kvalitetsdeklarerer jordens
elektriske egenskaber ved at
male jordmodstanden. Dybde-
jordingssystemet er et enkelt
og ukompliceret system, men
det gar ikke at tage chancer,
nar man skal veelge stedet for
forbindelsen til jordledningen.
Malingen kan udferes ved hjeelp
af en metode med et malein-
strument, hvor forbindelserne
tilsluttes til fire lodret neddrev-
ne metalspyd, som i det ferste
trin placeres pa raekke med

en afstand pa ca. en meter, en
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sakaldt wenner-bro. Ved senere
at gge afstanden treenger
strgmmen leengere ned i jor-
den. Pa instrumentet kan man
derefter afleese modstanden,
og man foretager som regel
ogsa tilnaeermede beregninger,
forklarer Sven Behring.
Modstanden kan variere
kraftigt, afhaengigt af om der
er tale om jordforhold med
f.eks. ler, fint og fugtigt sand,
hardt pakket bundmoraene,
tor eller fugtig humus og tert
grus. Ved at foretage malinger
med forskellige mélemetoder
far man alle de rapporter, der
kraeves til en god planlaegning
af en forbindelse til en jordled-
ning. Og efter at stedet er valgt,
kan afledningsmodstanden
0gsa males, nar neddrivningen
starter med dybdejordingssy-
stemet.

Her kan den samme type
instrument anvendes som ved
malingen af jordmodstanden.
Muligheden for kontinuerligt at
male afledningsmodstanden
med Elpress-dybdejordingssy-
stemet gor det enkelt at afbryde
arbejdet, nar jordledningen

har ndet en jorddybde med

en passende veerdi. P4 denne
made far man en kvalitetssikret
forbindelse til en jordledning, og
det fgrer mange gange til lavere
omkostninger i forhold til alter-
native lgsninger pa dybdejor-
ding, som kan kraeve vaesentligt
mere omfattende arbejde, far
man med sikkerhed ved, at jord-
forholdene i et vist niveau har
den gnskede modstand. Hvis
det er vanskelig jord, kan der
laves flere parallelle forbindel-
ser til jordledninger.

SVEN BEHRING
Produktchef hos Elpress

-

SP@RGSMAL? Kontakt Sven
vedrarende dybdejording.
sven.behring@elpress.se

Scan QR-koden for at d flere oplysninger om
jording pd vores hjemmeside.
oo

=
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Pd det nyrenoverede kontor i Beijing arbejder Grace Wu, Zhang Haijun, Zhou Ting, Jonathan Wang, Vivian Lv, James Xu, Lorraine Liu og Shi Yulong.

ELPRESS | KINA HAR VIND | SEJLENE

Efter godt og vel 13 ar pa det kinesiske marked har Elpress renoveret sine lokaler og gjort plads til

flere ansatte.

- Det er blevet rigtigt godt. Trods den igangveerende pandemi vokser vi stadig pa det kinesiske
marked. Nu har vi endelig mere plads til vores ansatte, siger Jonathan Wang, som er afdelingschef
| Elpress' kinesiske selskab.

JONATHAN WANG har vaeret
ansat, siden Elpress etablerede
sig med et selvstaendigt selskab
pa det kinesiske marked i 2007.
Dengang bestod hele arbejds-
styrken af to personer, i dag
har virksomheden otte ansatte.
- Vi identificerede tidligt
vindkraft som et veesentligt
segment, Elpress pa langt sigt
skulle arbejde henimod, og
vindkraftmarkedet er vokset
stot. Ikke mindst siden den
kinesiske regering satte et
aggressivt mal for vedvaren-

de energi i landet, forteeller
Jonathan Wang.

Det var en stor udfordring

som europeaisk producent at
beveege sigind pa et sa konkur-
rencepraeget marked som det
industrielle el- og elektronik-
marked i Kina.

- Strategien har veeret at finde
en niche med kunder, som
forstar veerdien af hgj kvalitet.

| dag er vi et velrenommeret
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varemaerke pa vindkraftmarke-
det i Kina. Kunderne opfatter
os som professionelle, fordi vi
leverer hgj kvalitet og god ser-
vice. De eftersparger Elpress'
kvalitet for at forbedre deres
egen produktionskapacitet og
have et hajt niveau pa produk-
ternes kvalitet.

Et par uger ind i oktober deltog
den kinesiske Elpress-afde-
ling i den forste messe siden
udbruddet af Covid-19 i starten
af dret.

- China Wind Power i Peking

er en global messe for vind-
kraftmarkedet. Det ser ud til at
blive den eneste messe, som

vi deltager ii2020, men det
blev en stor succes for os med
mulighed for at mgde man-

ge af vores kunder, forteaeller
Jonathan.

Han vurderer, at Elpress i Kina
gar en lys fremtid i made.
- Det kinesiske marked er et

Vores starste styrke er vores
kundetilpasninger af kabelsko til
industrielle krav, béde nar
det geelder vindkraft, industri
0g energiproduktion.

marked i udvikling, og i de kom-
mende ar vil vi bdde udvide
salget og organisationen. Trods
udfordringen med konkurren-
ce fra lokale leverandgrer og
den store afstand til Europa
er det lykkedes os at etablere
Elpress-produkter med stor
fremgang pa det kinesiske
marked. Vores starste styrke
er vores kundetilpasninger af
kabelsko til industrielle krav,
bade nar det geelder vindkraft,
industri og energiproduktion.
Vi opfylder specifikationerne
fra vores kunder, og vi er ogsa
ferende inden for udvikling

af nye produkter, som f.eks.
med vores innovation, Elpress'
patenterede DUAL-systemtek-
nik, der giver bedre elektriske
egenskaber. Hos Elpress
arbejder vi med staerke og be-
stdende kontakter, bade med
vores produkter og med vores
kunder. Elpress er produkter
af hgj kvalitet, mener Jonathan
Wang.
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Kombineret service- og markedsfaringsbil

Elpress' kombinerede service- og markedsfgringsbil er endelig

blevet til virkelighed.

- Det er en Igsning, som har veeret ventet med leengsel, og som
kommer til at gavne vores arbejde ude i marken, siger service-

chef Roger Andersson.

DA servicebilen farste gang kom pa tale for
snart fire ar siden, forestillede Roger An-
dersson sig en ren servicebil med mulighed
for at udfare service pa veerktgj ude hos
kunden.

- Men jeg forstod, at vi arligt talte om sa fa
dage pa rejse, at det ikke var en serlig klog
investering. For os i serviceafdelingen drejer
det sig i praksis om, at vi nogle uger hvert ar
tager pd en laengere rejse for at kontrollere
og indsamle kundernes vaerktgj, mener han.

Men hvad sg, hvis to afdelinger delte bilen?
Det var en idé, der hurtigt skulle vise sig

at veere veeldig interessant, og under de
omstaendigheder var der ikke langt fra ord
til handling.

- Efter at markedsferingsafdelingen var gaet
med pa idéen, var der ikke laengere nogen
tvivl om lensomheden i projektet. F.eks. kan
en kunde have behov for at gennemga sit
vaerktej under et starre stop i en industri-
virksomhed, og med vores nye servicebil
kan vi sammen med den ansvarlige saelger
kare ud til kunden og pa stedet gare status
over deres vaerktgj under stoppet. Hvis

der findes noget, som skal udskiftes eller
anskaffes under stoppet, lgser saelgeren
det, og hvis der er veerktej, som har brug for
service, sker det pa stedet, og kunden har
faet kontrolleret og ordnet sit veerktgj under
stoppet i virksomheden.

Bilen star i dag parkeret i Kramfors og er for
80 procents vedkommende reserveret af

markedsferingsafdelingen til bl.a. kundebe-
sgg og messer. Med fire siddepladser er der
mulighed for at sidde ned og tilbyde kunder
fremvisninger pd en udtraekkelig skaerm.

- Indvendigt er designet fleksibelt, s nar vi
fra serviceafdelingen bruger bilen, udskifter
vi blot nogle skabe, sa vi kan tage det udstyr
med, som vi skal bruge til at foretage ser-
vice pd kundernes veerktgj, forteeller Roger.

Idéen er dog ikke, at servicebilen skal veere
en konstant udkgrende servicebil.

- Vivil kunne reparere en del veerktej pa
stedet, men hvis der er tale om meget
vaerktaj, ber kunden sende sit veerktgj med
Schenker til serviceveerkstedet i Kramfors,
siger Roger.

Mange kunder szetter pris pa afhentning af
veerktajet, og Roger fremheever ogsa den
serviceaftale, Elpress har med Schenker,
som indebzerer, at du som kunde altid kan
bestille afhentning af dit veerktgj til reparati-
on eller kalibrering aret rundt.

Scan QR-koden, og gad direk-

te til vores serviceformular E . E
for afhentning af dit veerktaj.

Udfyld returformularen, sG  p=

ordner Elpress resten. E

- Nar alt kommer til alt,

drejer det sig om de sikre forbindelser, vi
seelger, hvor vaerktgjet skal opfylde den gn-
skede funktion, og det skal veere enkelt for
vores kunder at vedligeholde deres vaerktgj,
mener han.

'

ELPRESS
BUTIKS-
KONCEPT

DET nye butikskoncept fokuserer pa at
gore det lettere for kunden at finde den
rette forbindelse og det rigtige veerktaj.

&

Elpress-butikskoncept hos Ahlsell i Aimedal,
Sverige.

Hos LM Kolding har Elpress Danmark etable-
ret sit farste butikskoncept.
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ORDREKONTORET TIL TJENESTE

Foran sin computer pa ordrekontoret bemaerkede teamleder Emma Duvemo den kommende
pandemi pa et tidligt tidspunkt.
- Omtrent samtidig med at avisoverskrifterne begyndte at handle mere og mere om coronavirus-
sen, kunne vi meerke en mindre ordretilgang end normalt. Det var bl.a. bilindustrien, der svigtede,

syntes hun.

- | takt med at personalet blev
sendt hjem, maerkede vi, hvor-
dan man begyndte at arbejde
halvtids i mange virksomheder,
og i en periode var det tyde-

ligt, at vi havde mindre at lave,
forteeller Emma.

Ordrekontoret i Frang, lige uden
for Kramfors, tager imod ordrer
og registrerer dem. De giver

0gsa teknisk support og hjeelper
derudover szlgerne med at
udarbejde tilbud.

- Men nar salgerne ikke kunne
made kunderne fysisk pa

Personalet pd bestillingskontoret bestdr af Emma Duvemo, Juha Vainionpdd, Yvonne Mattsson,
Sofia Eriksson, Andreas Pallin og Julian Nordlander.
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samme made som far, kunne
vi maerke, at de i starre omfang
udarbejdede deres egne tilbud.
Det bidrog ogsa i starten til en
lavere belastning for ordrekon-
toret, forklarer Emma.

Men allerede efter sommer-
ferien vendte alt tilbage til det
normale igen.

-1 dag har vi en situation, hvor
efterspgrgslen er stgrre end ud-
buddet pa visse produkter. Internt
ved jeg, at vi gor alt, hvad der star
i vores magt for at gge produkti-
onen pa netop de her kabelsko,
som der er tale om, sa jeg ser
frem til, at vi snart kan tilfredsstille
kundernes behov, siger Emma.
Bl.a. er der foretaget maskininve-
steringer i produktionen (se den
sarlige artikel pa side 6).

— [ dag har vi en situation, hvor
efterspargslen er starre end
udbuddet pa visse produkter.

Tilfredse kunder er i den grad det,
der er kendetegnende for en rigtig
god dag péa ordrekontoret.

- P& en normal dag har vi mel-
lem 50 og 100 ubesvarede mails,
nar vi mgder pd arbejde om
morgenen, og derefter kommer
der forespeargsler og ordrer hele
dagen, forteeller Emma.
Systemet, som ordrerkontoret
arbejder i, er helt transparent,
alle har adgang til samme
indbakke, og forespargslerne
besvares efter tur.

- Vier alle logget pd systemet,
som fordeler bade indkommende
samtaler og skriftlige forespargs-
ler mellem os seks personer, der
arbejder pa ordrekontoret.

Den ene dag ligner sjeeldent
den anden.

- Jeg kan iszer godt lide, at
arbejdsopgaverne er forskellige,
men det er selvfelgelig rarest,
nar vi kan Igse vores kunders
problemer pd en hurtig og
effektiv made, synes Emma
Duvemo.
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DET ER VIGTIGT MED GOD PRODUKTINFORMATION TIL VORES KUNDER
- bdde i trykte og digitale medier

Det er vigtigt for os, at
vores kunder let kan finde
den rigtige information om
vores produkter, og det
er noget, som vi lgbende
arbejder med at udvikle
og forbedre. Det digitale
milja, som vi alle befinder
0s i nu til dags, giver store
muligheder for at tilgo-
dese kundernes behov
for information, og i dag
kommunikerer du naesten
kun digitalt isser med den
yngre generation.

VED hjzelp af Elpress' "Tool search”
pa hjemmesiden kan du fa infor-
mation om, hvilke bakker, dorne,
matricer, pressevearktgjer og
pumper du kan bruge sammen
med kabelsko/samlemuffer for at
lave en kontaktpresning i overens-
stemmelse med System Elpress.
Scan nedenstaende QR-kode for
at fa en enkel vejledning i, hvor-
dan du nemt bruger funktionen.

DET ferste skridt pa vej mod digitalisering
af vores information var at opbygge et
PIM-system (Product Information Mana-
gement System). | systemet ligger bl.a. alle
billeder, egenskaber, ETIM-data, katalog-
tekster og tegninger, som er knyttet til
vores produkter. Systemet henter ogsa
visse produktdata fra vores forretningssy-
stem. Fra systemet eksporteres der bl.a.
til vores hjemmeside og til layoutprogram-
met InDesign, som vores trykte og digitale
kataloger laves i.

Trykte kataloger er fortsat aktuelle

At fa lavet alle skabeloner til katalogpro-
duktion har veeret mere tidskraevende, end
vi troede, da vi startede projektet.

Nar man producerer kataloger ud fra denne
systemtype, bliver man lidt begraenset i mulig-
heden for at lave et frit layout. Man arbejder i
stedet mere med faerdige skabeloner, der er
knyttet til informationerne i PIM-systemet.

- Men jeg synes alligevel, at det er lykkedes
os at fa vist vores produkter pa en paen

made i vores kataloger, samtidig med at
informationerne bar vaere tydelige og lette
at forstd, siger Nicklas Stavbom, som netop
har sendt det engelske katalog til tryk.

Hjemmeside hurtigere og sikrere

En anden kanal, som PIM-systemet forsy-
ner med information, er Elpress' hjemmesi-
de. | lgbet af september blev hjemmesiden
flyttet til en DXP-lgsning (Digital Experience
Platform). En lgsning i skyen, som bl.a. skal
gore webstedet sikrere og hurtigere.
-Vores kinesiske websted har haft en del
problemer med indlaesningstider, men
med denne nye lgsning far vi bedre tilgaen-
gelighed, ogsa for vores kinesiske kunder,
siger webmaster Jeanette Rénnberg.

Sammen med cloud-lgsningen blev der
lavet en udgave, hvor der vises produkt-
data fra PIM-systemet pa alle sprog.
Elpress-webstedet er nu tilgaengeligt pa ni
sprog, og flere er under udarbejdelse.
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sales Danmark wpin farste tid har veeret leererig og spendende, jeg har madt meget
TIf. +45 87 2478 21

sitte billerelpress.dk gleede og entusiasme blandt bide kunder og kolleger"

Vigtigt med samarbejde og viden sateret udgave af vores KA2LCE
indes der en 0pca ines.

FOR at netvaerke og samarbejde med eksperter inden for vores segment NU fs‘::mentet Electrical Machines

har Elpress valgt at blive medlem af organisationer, som arbejder med for il dit trykte

bl.a. forskning og udvikling inden for deres respektive omrader. B‘:(Se mplar, eller

De nyeste organisationer, som Elpress er blevet medlem af, er falgende: i\: di det digitale katalog.

The German Railway Industry Association
/},;;,;.- The German Wind Energy Association

/},'/.'.' Global Wind Energy Council

00g

Konkurrence l -
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Svar rigtigt pa vores 3 spgrgsmal, og vind en staltermoflaske med 2 tilherende
termokrus. Vi udlodder 3 szt blandt de rigtige svar.

SPORGSMAL B | |

1. I hvilket land har Elpress i lobet af efteraret startet et selvstaendigt I | |

selskab? I | !

1. Finland \ I

X. Island |

2. Norge |

2. Hvor mange komponenter bestar Elpress-dybdejordingssystemet af? - _:

1.7 komponenter ] 1

X. 5 komponenter

2. 3 komponenter Send dit svar senest d. 11/12 til:
salg@elpress.dk

3. Hvad hedder afdelingschefen for Elpress i Kina? Det rigtige svar og vinderne prasenteres pa vores hjemmeside

1. Yuefei Wang www.elpress.dk den 17/12.

X. Jonathan Wang
2. Zhang Wang

LinkedIn m

Elpress A/S, Randersvej 16, 8600 Silkeborg, Danmark.

[] +4586816111 %% salg@elpress.dk




