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> WIR HABEN EIN NEUES MODELLFUR DIE ZUSAMMENARBEIT MIT
UNSEREN HANDLERN UND UNSERE GLOBALE MARKTEXPANSION
ENTWICKELT. DIESES WIRD JETZT IMPLEMENTIERT UND DARAUF

BIN ICH STOLZ. ES WIRD SICH POSITIV AUF ELPRESS AUSWIRKEN. <<
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ehr als ein halbes Jahr ist ver-
IVl gangen, seitdem sich Elpress auf
dem amerikanischen Markt eta-

bliert hat und der Sitz in Chicago, lllinois
eroffnet wurde.

JAlles lief plangemaR®, so Carsten Ma-
thiesen, Business Area Manager Global
Sales, der fur diese Initiative in den USA
verantwortlich ist.

Die Kundenvorteile machten sich so-
fort bemerkbar.

,Dass wir ohne Zeitunterschiede mit
unseren Kunden in den Dialog treten
kénnen, ist ein grolRer Gewinn. In der Ver-
gangenheit waren wir berwiegend auf
E-Mails angewiesen. Jetzt brauchen wir
nur zum Telefon zu greifen. Mit einem
eigenen Lager in Chicago konnen wir
die Lieferzeiten zudem betrachtlich ver-
ringern. Heute erhalten unsere Kunden
ihre Bestellungen innerhalb von 1 bis 3
Tagen, wahrend die Lieferung friiher 3 bis
4 Wochen in Anspruch nahm. Dies gilt fur
Kunden in den USA, Kanada und Mexiko*
erklart Carsten Mathiesen.

Das Lager ist eingerichtet, Mitarbeiter
angeheuert und das Produktangebot ent-
spricht dem amerikanischen Markt.

LWir konnen mehr Produkte auf Lager
halten, als dies bislang bei unseren Hand-
ler der Fall war. Im Augenblick sind es
rund 500 verschiedene Produkte. Die Zahl
wird sich jedoch innerhalb kurzer Zeit ver-
doppeln. Zudem bieten wir auch einen lo-
kalen US-Service und Reparatur mit unse-
ren autorisierten Elpress-Servicepartnern
an“ erldutert Carsten Mathiesen.

In China beschaftigt Elpress nach zehn
Jahren acht Mitarbeiter, was langfristig
auch in den USA so sein soll. Seit letztem
Sommer wurden zwei neue Mitarbeiter
rekrutiert. Andy Wood wurde als Sales
Manager in Nordamerika eingestellt.
Sherree Witt ist fiir die Auftragsannahme
zustandig.

»  Wir kénnen mehr
Produkte auf Lager
halten, als dies hislang
bei unseren Handlern
moglich war.

,Im Jahr 2018 wollen wir unser Team
in Chicago um einen Vertriebsingenieur
verstarken. Wer sich fir diese Aufgabe
interessiert, kann sich gern bei mir mel-
den® so Carsten Mathiesen.

In der Etablierungsphase lag der Schwer-
punkt auf der Losung praktischer Probleme
und der Entwicklung interner Routinen.

JJetzt sind wir bereit, unsere Kunden
kennenzulernen! Im Frihjahr wird El-
press auf eine Reihe von Messen ver-
treten sein, wie z.B. der IEEE PES T&D in
Denver, Colorado. Bei diesem wichtigen
Branchentreffpunkt wollen wir auch mit
kiinftigen Kunden und Mitarbeitern Be-
kanntschaft schlieen” freut sich Carsten
Mathiesen. H

< DIE IEEE PES T&D CONFERENCE

& EXHIBITION findet vom 16. bis
19. April 2018 im Colorado Con-
vention Center in Denver statt.
Herzlich willkommen am Stand
210 von Elpress Inc.

Kontakt
ELPRESS INC.
900 Oakmont Lane, Suite 207,
Westmont, IL 60559, USA
sales@elpress.us

Tel.: +1-331-814 2910
Fax: +1-331-814 2914

Carsten Mathiesen

President & CEQ
cm@elpress.us

Direkt: +1-331-814 2917
Mobiltel.: +1-331 201 6609

Sherree Witt
Order Department

sw@elpress.us
Direkt: +1-331-814 2912

Andy Woods

Sales Manager
aw@elpress.us

Direkt: +1-331-814 2911
Mobiltel.: +1-331-775 4451
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Von lmks nach rechts: Sven Behring — Product Manager Elpress, Karl Hellstrom Project Manager Elpress, Leif Rénning — Verkdufer JF Knudt-
zen, John Hugo Pedersen — Area Sales Manager Elpress AB, Thomas Asrud — Produktleiter JF Knudtzen, Truls Hermani — Verkdufer JF Knudtzen :

AUTORISIERTE PARTNER AUF ALLEN KONTINENTEN

Die Implementierung des ,,Elpress Cooperation Model“, dem gemeinsamen Kooperations-
rahmen fiir Hindler auf dem globalen Markt, hat begonnen.

ei der Investition in einen ge-
meinsamen Rahmen fir alle
Elpress-Handler handelt es sich

um ein zwei Jahre laufendes Projekt, das
in vier Phasen unterteilt ist.

,Gerade haben wir die zweite Phase
abgeschlossen und befinden uns auf
dem Weg in die dritte, dem Roll-out des
Modells, so Karl Hellstrom, Diplombe-
triebswirt mit Wurzeln in der IT-Branche,
der dafiir als Projektmanager gewonnen
werden konnte.

Der Umsetzung, die fir rund ein Jahr
konzipiert ist, wird eine erfolgreiche Pi-
lotphase vorausgehen. Alle drei beteilig-
ten Handler begriiRen die klare Zielset-
zung von Elpress, gemeinsam mit den
Handlern zu wachsen.

JWir stellen hohe Anspriiche an unse-
re Partner. Sie sollen mindestens einen
Verkaufer fiir den aktiven Vertrieb von
Elpress Produkten abstellen kdnnen. Im
Gegenzug bietet Elpress dedizierte Res-
sourcen, klare Ziele, einen Businessplan,
monatliche Abstimmungstreffen und
die Moglichkeit, den Umsatz gemeinsam
mit Elpress zu erhdhen®, erldutert Karl
Hellstrom das Vorgehen.

Das Elpress-Kooperationsmodell be-

steht aus zwei Teilen: einem Einfiih-
rungs- und einem Administrationsteil.

,Die Einflihrung umfasst Qualifizie-
rung, Vertragsabfassung, Weiterbildung
und einen Besuch von Elpress im schwe-
dischen Kramfors. Sobald der Handler ei-
nen Auftrag erteilt hat und einen Lager-
bestandswert erhalt, wird er unter der
Voraussetzung zum autorisierten Part-
ner, dass der Vertrag von beiden Seiten
unterzeichnet wurde®, so Karl Hellstrom.

Aktuell handelt es sich um rund 15 bis
20 Handler aus aller Welt, die sich einer
Qualifizierung unterziehen werden, um
dann gemaf} dem neuen Kooperations-
modell tatig zu sein.

,In den USA, Deutschland und China
verfligt Elpress uber eigene Tochterge-
sellschaften. Doch selbst dort erkennen
wir die Vorteile eigener Handler. Das eine
schlieBt das andere nicht aus. Sind wir auf
dem gleichen Markt wie unsere Handler
vertreten, erhohen wir unsere Prasenz
zugunsten des Kunden. Letztendlich geht
es darum, eine gute Verfligbarkeit un-
serer Produkte fiir unsere Kunden sowie
eine hohe Qualitat unseres Service- und
Dienstleistungsangebots  sicherzustel-
len erortert Karl Hellstrom.
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»Sind wir auf dem gleichen :
Markt wie unsere Héndler :
vertreten, erhihen wir
unsere Prisenz zugunsten :
des Kunden. «

Vor kurzem bekam Elpress in Kramfors
von einem neuen norwegischen Partner
Besuch.

JWir sind dankbar fur die herausragen-
de Weiterbildung. Darauf legen wir gro-
Ren Wert. Jetzt freuen wir uns darauf, mit
dem Verkauf von Elpress-Produkten los-
zulegen®, so Produktleiter Thomas Asrud.

Nach Abschluss der Implementierung
im Herbst 2018 soll das Projekt ausge-
wertet werden.

,lch gehe davon aus, dass unser neu-
es Rahmenwerk den weltweiten Umsatz
ankurbeln wird, und zwar mittels vor-
handener und neuer Partner zum Vorteil
unserer autorisierten Partner und von
uns® so Karl Hellstrom. l

www.elpress. de
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EIpress PVX-Serie 2

— neue Presswerkzeug-Ara mit einer Gabel aus 100% Recyclingstahl

Die Presswerkzeuge PVX1300 und PVX1300C2 sind unsere neuesten Produkte, die mit der patentierten Elpress DUAL-Technologie
ausgestattet sind. Die Werkzeuge sind 100% abwartskompatibel sowie fiir den Einsatz mit Elpress B- und DUAL-Backen getestet und
zugelassen. Ein Novum der Werkzeuge ist das Display. Es zeigt wichtige Informationen zum Werkzeug an, z.B. Anzahl der Pressvor-
gange, Akkuladestand, Wartungsintervalle usw. Design und Gabel von PVX1300/C2 sind neu und ergonomisch gestaltet und sorgen
so beim Anwender fiir ein Leistungsplus. Die Gabel besteht aus 100% Recyclingstahl und ist sowohl qualitats- als auch sicherheitsge-
prift. Fur das Werkzeug gilt eine zweijahrige Garantie.* Moglichkeit zur Einstellung von Safety-Start*™ am Werkzeug.

- Cu 10-400 mm?
- C-Hulsen 6-120 mm?

ﬁ{g\“‘?ﬂ

- Cu 10-400 mm?***
PVX1300 ~ Al 16-400 mm? PVX1300C2

- C-Hilsen 6-120 mm?

ﬁ-’{g\%ﬁ.ﬁ

* 2 Jahre Garantie, wenn eine Wartung/Kalibrierung nach dem ersten Jahr (oder max. 10000 Zyklen) in einer von Elpress autorisierten Servicewerkstatt
durchgefiihrt wird.
** Einstellbarer Start des Pressvorgangs mit einem oder zwei Klicks fiir einen sicheren Umgang mit dem Werkzeug.

*** fiir die Dual-Pressen 400 mm? wird Presskopf DV250 verwendet.

ELPRESS-PATENTIERTE DUAL-TECHNOLOGIE

Die DUAL-Technologie eignet sich insbesondere fiir anspruchsvolle Umgebungen wie z.B. LKWs, Windkraftanlagen und Ziige. Neben
den besonderen elektrischen Eigenschaften sind die Verbindungen dort Korrosion sowie Vibrationen ausgesetzt und bedurfen einer

besonderen mechanischen Belastbarkeit.

Die Kontaktpressung erfolgt in einer zweistufigen Bewegung, zuerst mit einer sechsseitigen Pressung, die einen optimalen sym-
metrischen Kontakt mit dem Leiter herstellt, sodass keine Fiden am Rand der Verbindung abbrechen. Im Anschluss daran erfolgt das
Dornpressen, was die elektrischen Eigenschaften um bis zu 30% verbessert.

Querschnitt durch den Verlauf des Kontaktpressvorgangs eines Kabelschuhs und eines Kabels mithilfe der DUAL-Technologie.
Die Farben zeigen den Komprimierungsgrad an.

Ein Sechskantpressen wird durchgefiihrt. Im letzten Schritt erfolgt das Dornpressen

fiir eine optimale Kontaktherstellung.

S T E
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PVX611

— ergonomisches Presswerkzeug mit 2 Jahren Garantie
sowie Fokus auf hoher Sicherheit und langer Lebensdauer

Das Presswerkzeug PVX611 ist unser neuestes Modell in der Elpress 600-Serie. Es ist
100% abwartskompatibel sowie getestet und fiir den Einsatz mit Elpress TB- und
KB-Backen zugelassen. Eine Neuerung an der Pistole ist ein Display, das wertvolle
Informationen zum Werkzeug anzeigt, z.B. Anzahl der Pressvorgange, Akkuladestand,
Wartungsintervalle usw. Das Design von PVX611 ist neu und ergonomisch. Es sorgt so
beim Anwender fiir ein Leistungsplus. Fir das Werkzeug gilt eine zweijahrige Garantie.*
Maoglichkeit zur Einstellung von Safety-Start™ am Werkzeug.

-Cu 10-150 mm?
PVX611 - Al'16-25 mm?

- C-Hulsen 6-50 mm?

*2 Jahre Garantie, wenn eine Wartung/Kalibrierung nach dem ersten Jahr (oder max. 10000 Zyklen)
in einer von Elpress autorisierten Servicewerkstatt durchgefiihrt wird.

** Einstellbarer Start des Pressvorgangs mit einem oder zwei Klicks fiir einen sicheren Umgang mit
dem Werkzeug.

,ELPRESS WAR DIE PREISGUNSTIGSTE OPTION FUR UNS*

as danische Unternehmen ELCON n

m stand unter Zeitdruck. Der AT So- -
lar-Auftrag lautete, innerhalb kur-

zer Zeit an zwei Standorten in Danemark

Solarkollektoren anzuschliel3en.

,Beim ersten Projekt in Lemvig auf
Jutland ging es um 50 MW und beim
zweiten in Horslunde auf Lolland um 8,5
MW erinnert sich Elcon-Serviceleiter
Morten Kjeldahl.

Er kontaktierte den Elpress-Verkaufer
Kim B. Hansen, der im danischen Silke-
borg ansassig ist.

,Bei meinem Besuch bei Elcon zeigte
ich, wie unsere Losung in der Praxis funk-
tioniert. Schon dabei zeigte sich, dass mit
dem System Elpress ein Zeitgewinn er-
zielt wird“, so Kim B. Hansen.

JElpress war zunachst nicht der
preiswerteste Anbieter. Doch da wir pro
Pressung mit dem System Elpress wert-
volle Sekunden einsparen kénnen, avan-
cierte es zur glinstigsten Option flr uns®
erklart Morten Kjeldahl.

Beide Photovoltaik-Anlagen sind jetzt
in Betrieb. Die eine befindet sich in Lem-
vig aufJitland und die andere in Horslun-
de auf Lolland. Die Branchenpresse be-
schreibt das Projekt in ihrer technischen
Bewertung als ,herausragend”

JWir waren plinktlich fertig und sind
froh, dass wir dazu beitragen, weitere
danische Haushalte mit Okostrom zu ver-
sorgen®, so Morten Kjeldahl. ®

www.elpress.de
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AUFVIND BEI ELPRESS

017 geht in die Elpress-Ge-
schichte als das Jahr ein, in dem
sich vieles nahtlos fligte. Nicht
zuletzt die Implementierung in den USA
ist ein Meilenstein der Unternehmensge-
schichte. CEO Mattias Ostman fasst 2017
kurz zusammen und wagt einen Ausblick.
,Im vergangenen Jahr haben wir einige
wichtige strategische Marktinvestitionen
vorgenommen. Der Implementierung in
Chicago ging eine umfangreiche Mach-
barkeitsstudie mit Business Sweden vo-
raus. Wir waren beim Start gut auf den
Markteintritt vorbereitet. Diese langfristi-
ge Investition tragt schon heute Friichte®,
so CEO Mattias Ostman.

Der Markteintritt war auch in anderer
Hinsicht ein bestimmendes Thema fir
2017.

,Wir haben ein neues Modell entwi-
ckelt, wie wir mit unseren Handlern zu-
sammenarbeiten und global auf dem

Markt expandieren werden. Dies wird
jetzt implementiert und ich glaube fel-
senfest daran. Dies wird sich vorteilhaft
auf Elpress, unsere Partner und Kunden
auswirken® so Mattias Ostman.

Ein weiterer wichtiger strategischer
Schwerpunkt bestand 2017 in der Ein-
flhrung unserer neuen Website und des
PIM-Projekts.

,Fur Elpress ist es unglaublich wichtig,
an der Spitze einer schnellen digitalen
Entwicklung zu stehen, da sich daraus
Synergien mit anderen Marktinvestitio-
nen ergeben. Im nachsten Jahr freuen wir
uns darauf, unser neues PIM-System ein-
zufiihren. Es ist das Ergebnis langjahriger
Arbeit® erklart Mattias Ostman.

Eine grolRe kiinftige Herausforderung
flr Elpress ist die Kompetenzversorgung.

,Hier arbeiten wir strategisch und lang-
fristig in der Industriegruppe von Hoga Ku-
sten, um interessante Karrierewege in der

Mattias Ostman, CEO Elpress

Region zu beleuchten. Wir wenden uns di-
rekt an Universitaten und Hochschulen. Die
bislang erzielten Ergebnisse Ubertreffen die
Erwartungen, Hoga Kusten (z.dt. die hohe
Kusten Region im Norden Schwedens) be-
kannt zu machen® so Mattias Ostman.
Last but not least hat Elpress in diesem
Jahr damit begonnen, die 2016 erarbeite-
ten Unternehmenswerte umzusetzen.
ertrauen, Leidenschaft, Entwicklung
und naturlich Qualitat! Das ist und wird
stets eine starke Triebkraft bei allem sein,
was wir tun®, bestatigt Mattias Ostman. B

Bessere Produktinformationen mit PIM

Elpress sammelt Produktinformationen fiir seine 6000 Produkte im PIM-System C4.

as Projekt, das bis April 2018
D |auft, soll zunachst 2000 Artikel

umfassen, die im Elpress-Stan-
dardbereich des PIM-Systems enthalten
sind.

,Dabei handelt es sich um Artikelda-
ten, Bilder, Dokumente, Handbdicher,
technische Zeichnungen, Zertifikate und
Lehrvideos — also Informationen, die bis-
lang in verschiedenen Systemen enthal-
ten waren und jetzt in ein- und dassel-
be System Eingang finden®, so Katarina
Forsberg, die das Projekt leitet.

Die erfassten Produktinformationen
dienen langfristig einem sichereren und
effektiveren Informationsaustausch.

,Mit der Versionskontrolle sollen un-
sere Kunden automatisch Zugriff auf die
neuesten Produktinformationen erhal-
ten® fuhrt Katarina Forsberg weiter aus.

Vereinfachte Verfahren bei der Da-
tenaktualisierung fur das Branchenun-
ternehmen sowie die GroRRhandler und
Lieferanten erachtet sie als weiteren
Vorteil.

»Natlrlich ermoglicht das System
auch die Aufnahme neuer Produkte in
unser Portfolio. Dadurch konnen wir die
sich stetig andernden und wachsenden
Herausforderungen sowie Erwartungen
unserer Kunden erfillen, konstatiert
Katarina Forsberg.
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Als PIM-Systemlieferant fungiert das
in Umead beheimatete Unternehmen C4
Contexture.

,Wir haben zwei verschiedene Anbie-
ter mit ahnlichen Systemfunktionen ver-
glichen und uns fur C4 entscheiden, die
uns geographisch am nachsten liegen
und die kundenspezifischen Bedirfnisse
verstehen®, so Katarina Forsberg weiter. B
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WAS IST PIM?

PIM ist eine Abkiirzung fiir ,Product Informa-
tion Management” (Produktinformationsma-
nagement). Dabei geht es um das methodi-
sche Organisieren und Sichtbarmachen von
Produkten eines Unternehmens.
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Sortimentboxen PLSOOET und PL90OET

— jetzt kdnnen Sie das Presswerkzeug selbst aus der Box auswiihlen

Die Elpress-Sortimentboxen mit Endhilsen wurden aktualisiert, um den Anwendern mehr Anpassungsmoglichkeiten fir den Box-
inhalt zu offerieren. Endhiilsen und Abisolierwerkzeug SCT001 sind nach wie vor enthalten. Doch Sie haben es in der Hand, welches
Presswerkzeug sich in der Box befinden soll.

PL8OOET-PEB0116S

« 800 isolierte Aderendhiilsen 0,5-16 mm?
Typ ET, Farbcode W

« Abisolierzange SCT001

 Presswerkzeug PEB0116S 0,14-16 mm?,

Vierkantpressen ')

PLSOOET-PEBO116H
« 800 isolierte Aderendhilsen 0,5-16 mm?

Typ ET, Farbcode W
- Abisolierzange SCT001

Sechskantpressen ()

PLS8OOET-TEBO516

Typ ET, Farbcode W
« Abisolierzange SCT001

Dornpressen qu)

e Presswerkzeug PEBO116H 0,14-16 mm?,

« 800 isolierte Aderendhiilsen 0,5-16 mm?

 Presswerkzeug TEB0516 0,25-16 mm?>

PL90OET-PEB0160S

» 900 isolierte Aderendhtlsen 0,5-6 mm?
Typ ET, Farbcode W

« Abisolierzange SCT001

¢ Presswerkzeug PEB0160S 0,14-6 mm?,
Vierkantpressen o

PL90OET-PEBO160H

« 900 isolierte Aderendhlsen 0,5-6 mm?
Typ ET, Farbcode W

- Abisolierzange SCT001

* Presswerkzeug PEBO160H 0,14-6 mm?,
Sechskantpressen ()

PL900OET-EEB0160

» 900 isolierte Aderendhlsen 0,5-6 mm?
Typ ET, Farbcode W

« Abisolierzange SCT001

¢ Presswerkzeug EEB0160 0,1-6 mm?,
Trapezpressen J

Isolierte Kabelschuhe einfacher im

GrofRhandel finden

ie finden jetzt isolierte
S Elpress-Kabelschuhe dank
der ubersichtlichen Struk-

tur noch einfacher im GroRhandel.
Wir werden die Kabelschuhe in
Tuten statt der aktuellen
Bulkverpackung paketie-
ren. Die Tuten werden nach
GrofBe und Typ sortiert an
Haken im Geschaft hangen.
Somit kdnnen Kunden den Ti-
teninhalt besser erkennen sowie
schneller und einfacher finden,
was sie suchen. Die neue Verpack-
ung wird auch dem GroRhandler die
Arbeit vereinfachen, sowohl| beim
Nachfillen als auch bei der Ge-
schaftsinventur.

Wir planen, das neue Konzept im
Januar 2018 einzufiihren. W

www.elpress.de




Beantworten Sie unsere drei Fragen korrekt, kdnnen Sie ein attraktives \Winterset

aus Miitze, Schal und reflektierender Weste gewinnen. Unter allen richtigen Ant-
worten verlosen wir 3 Ausristungen.

FRAGEN

1. In welchem groBen Intervall kann die neue PUK1300 kupferverbindungen pressen?
1. 10-300 mm?

X. 10-500 mm?

2. 10-400 mm?

Produktion: ADC Media « Layout: Nicklas Stavbom « Druck: ADC Media 2017

2. Welchen Lieferanten hat Elpress fiir das PIM-Projekt ausgewdhit?
1.C4
X. C7
2.C8
Name
3. Wie heiBt der Elpress-Projektleiter fiir das
Elpress Cooperation Nodel? Unternehmen
1. Kalle Hellstrém
X. Katarina Forsberg Adresse
2. Johan Sdderlund
PLZ
Schicken oder faxen Sie lhre Antwort bis spatestens 31.
Januar 2018 an: Ort
ELPRESS AB, Box 186, 872 24 Kramfors, Schweden.
Fax: +46 612-71 71 51, oder per E-Mail an: Land
jeanette.ronnberg@elpress.se.
Die richtigen Antworten und Gewinner werden auf unserer Tel.
Website vorgestellt. www.elpress.de am 3. Februar 2018. E-Mail

Evtl. Gewinnsteuern sind vom Gewinner zu entrichten.

16-19.4.2018

IEEE PES T&D Conference &
Exhihition

Denver, Colorado

7-10.5.2018
AWEA Windpower
: Nt ¢ Chicago, USA
Johan Séderlund Zhang Jincai Andy Woods e
: Product Engineer Sales Engineer, China Sales Manager, USA 15'17-5-20_13
¢ Tel. +46 (0)76 126 97 62 Tel. +86 138 1126 6796 Tel. +1-331 775 4451 : El 8 Teknik
: johan.soderlund@elpress.se zj@elpress.com.cn aw@elpress.us ¢ Odense, Didnemark
23-24.5.2018

Northern Industry

=y © Oulu, Finnland
F : 29-31.5.2018
e P : Eliaden

e ¢ Lillestrém, Norwegen
| Hakan Pettersson Christian Alexandersson R
. Business Unit Manager Nordic Countries  Business Development Manager/KAM Global Segments : 19-21.6.2018
© Tel. +46 (0)70 290 77 43 Tel. + 46 (0)70 657 59 03 : CINIEME
. hakan.pettersson@elpress.se christian.alexandersson@elpress.se : Berlin
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ELPRESS GmbH, Krankelsweg 24, DE-417 48 VIERSEN, Deutschland, Tel: +49 2162 93 19-0, sales@elpress.de, www.elpress.de
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